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МЕТОДИКА ИССЛЕДОВАНИЯ

Цель исследования

Описание рынка ондулина и гибкой черепицы в России

Основные задачи исследования

Оценить рыночное состояние ондулина и гибкой черепицы по следующим параметрам: 

· характеристика материалов;

· отечественное производство; 

· импорт и экспорт материалов;

· объем рынка;

· темпы роста рынка;

· тенденции и прогноз развития рынка;

· основные игроки сегмента.

Описать тенденции и перспективы развития российского рынка кровельных покрытий на ближайшие годы и оценить в нем место ондулина и гибкой черепицы.

Методы сбора данных

Мониторинг документальных источников.

Методы анализа данных

Контент-анализ документов.

Экстраполятивный анализ

Информационная база исследования
1.              Базы публикаций в СМИ

2.              Ресурсы сети Internet
3.             Данные государственных ведомств (ФТС РФ, ФСГС РФ (Росстат), МЭРТ РФ, Минпромэнерго РФ)

4.              Результаты готовых исследований

5.              Материалы отраслевых учреждений 

6.              Материалы участников рынка

7.              Базы данных ABARUS MR.
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ГЛАВА I. СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИТУАЦИЯ В РОССИИ В 2008-2013 ГГ.  И СМЕЖНЫЕ РЫНКИ (СТРОИТЕЛЬСТВО)

§ 1.1. Динамика ВВП

В недавнем прошлом по темпам роста ВВП Россия отставала только от Китая и Казахстана и занимала третье место в мире. Однако в последние годы, несмотря на высокую цену на нефть, российская экономика растет все медленнее. В Китае за 2012 год динамика ВВП составила 7,8%, в Казахстане 5,0%, а в России 3,4%. Многие другие страны СНГ в 2011-2012 гг. также обогнали Россию по приростам валового внутреннего продукта (к примеру, Туркменистан показал 14,7% в 2011 году и 11,1% в 2012 г.). Второй по значимости политический и торговый партнер России – Украина – в 2012 г. располагала приростом ВВП на уровне всего 0,2% при годовой дефляции 0,2%.
Рисунок 1. Темпы роста ВВП в Китае, Казахстане, России и Украине в 2007-2012 гг. и прогноз на 2013 г., %.
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Источник: ABARUS Market Research по данным открытых источников.

В начале года ожидалось, что в 2013 году рост экономики России будет, по крайней мере, не хуже, чем в 2012 году – прогнозы озвучивались на уровне 3,6%. Однако показатели начала года оказались удручающими – Минэкономразвития оценивает результаты первого квартала в 1,1% (для сравнения. в январе-марте прошлого года – 4%). Во втором квартале рост ВВП РФ может составить 2,1%, во втором полугодии – около 3%, таким образом, по итогам года наберется лишь 2,4%.

…

…

…
§ 1.5. Строительство

Динамика развития строительного сектора
Развитие строительного сектора в 2012 году по сравнению с предыдущим годом, замедлилось. В фактических ценах прирост составил 11,1%, тогда как годом раньше был 15,4%. При этом динамика строительства остается далеко от темпов роста, наблюдавшихся до кризиса, когда хорошими считались темпы 35-40%, а умеренными 20-25%.

Рисунок 6. Объем работ, выполненных по виду экономической деятельности «Строительство» в 2003-2012 гг., млрд. руб. в фактически действовавших ценах.
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Источник: ABARUS Market Research по данным ФСГС РФ.

Тем не менее участники строительного рынка пока не проявляют сильного беспокойства по поводу неизбежной рецессии, которой всех пугают политики и экономисты. По данным Росстата, в I квартале 2013 г. руководители 79% строительных организаций оценили экономическую ситуацию в строительстве как «удовлетворительную», 12% – как «неудовлетворительную» и 9% – как «благоприятную». В предстоящем II квартале 2013 г. 70% руководителей строительных организаций не ожидают ее изменения, 25% – считают, что экономическая ситуация в строительстве улучшится, и только 5% – ожидают ее ухудшения.

…

…

…
Строительство жилья
В период кризиса объем российского жилищного строительства потерял 9%, сократившись с 64,1 млн кв.м (2008 г.) до 58,4 млн в 2010 г. В 2011 году жилищное строительство в России после двух лет спада снова стало расти. По данным Росстата, в 2011 году в России было введено в эксплуатацию 788,2 тыс. квартир общей площадью 62,3 млн.кв.метров, что составило 106,7% к соответствующему периоду предыдущего года. В 2012 году рост продолжился – теперь на 4,7% до 65,2 млн кв.м. Таким образом, докризисный объем ввода жилья в 2012 году был достигнут с лихвой (см. Рис.8). При этом доля индивидуального домостроения в общей площади построенного жилья составила в целом по России 43,2%, в то время как в 2011 году – 42,9%.
Рисунок 8. Динамика ввода жилья в РФ в 2001-2012 гг., млн. кв.м и ежегодные приросты, %.
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Источник: ABARUS Market Research по данным ФСГС РФ.
…

…

…
Строительство коммерческих и промышленных объектов
Объем возведения строений нежилого назначения считается в трех показателях – в штуках (по числу зданий), в квадратных метрах, и в кубических метрах. В количественном выражении (по числу зданий) в 2010 году было построено меньше, чем в 2009 году, на 9,1%. В кубических метрах падение составило больший показатель – на 12,2%. В квадратных метрах – 7,9%. Эта разница в цифрах говорит о том, что в 2010 году больше строили компактных зданий с небольшими объемами внутренних помещений. То есть можно предположить, что жилищное строительство в кризис пострадало меньше, чем строительство коммерческих и промышленных зданий.

Зато в 2011 году этот сектор взял реванш. В штучном выражении (по количеству зданий) прирост составил 13%, в построенных кубометрах и квадратных метрах прирост одинаковый – 10%. Последнее говорит о том, что в позапрошлом году по-прежнему возводились в основном компактные сооружения.

Таблица 2. Ввод в действие зданий жилого и нежилого назначения в Российской Федерации в 2003-2011 гг.
	 
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012

	Количество введенных зданий -       всего, тыс., в том числе:
	132,5
	132,0
	141,6
	159,0
	209,9
	224,6
	233,3
	216,5
	227,1
	235,2

	   жилого назначения
	119,8
	121,3
	131,0
	148,7
	194,6
	208,9
	217,2
	201,7
	211,2
	219,4

	   нежилого назначения
	12,7
	10,7
	10,6
	10,3
	15,3
	15,7
	16,1
	14,8
	15,9
	15,8

	Общий строительный объем зданий - всего, млн. м3, в том числе: 
	216,3
	246,1
	265,4
	304,2
	414,1
	446,2
	423,6
	397,4
	422,8
	447,1

	   жилого назначения
	162,8
	187,5
	202,2
	234,4
	282,1
	310,9
	280,8
	271,8
	296,5
	314,1

	   нежилого назначения
	53,5
	58,6
	63,2
	69,8
	132,0
	135,3
	142,8
	125,6
	126,3
	132,9

	Общая площадь зданий - всего, млн. м2, в том числе:
	53,7
	60,0
	66,3
	75,6
	98,1
	102,5
	95,1
	91,5
	98,9
	103,9

	   жилого назначения
	43,4
	49,3
	54,8
	62,3
	74,5
	79,2
	72,5
	70,3
	77,2
	81,5

	   нежилого назначения
	10,3
	10,7
	11,5
	13,3
	23,6
	23,3
	22,6
	21,2
	21,6
	22,5


Источник: ABARUS Market Research по данным ФСГС РФ.
Сопоставлять разные виды сооружений с целью сравнения их строительного объема лучше всего в кубических метрах. В таком случае мы видим, что объема жилых строений в 2010 г. было возведено на 3,2% меньше, чем в 2009 году, а строительный объем, приходящийся на остальные сооружения, сократился на 12%. В 2011 году ввод жилья (в кубических метрах) подрос на 9,1%, а зданий коммерческого назначения – всего на 0,6%, в то время как в количественном выражении было все наоборот.

…

…

…
§ 1.6. Производство строительных материалов
Динамика производства

Строительные материалы, производимые в России, в основном потребляются на внутреннем рынке страны. Экспортируются из России битумные кровельные материалы, керамическая плитка, санфаянсовые изделия, шифер, древесные плиты и изделия из дерева, а также многое другое. В среднем доля экспорта составляет от 5 до 15%. Основными рынками сбыта российских товаров является постсоветское пространство, а наиболее активными покупателями – Украина и Казахстан. 
…

…

…

ГЛАВА II. ЕВРОШИФЕР – ОНДУЛИН И ЕГО АНАЛОГИ 

§ 2.2. Производство

В России материалы типа еврошифера производятся только на одном предприятии. В 2008 г. Onduline Group построила в Нижнем Новгороде завод по производству кровельных материалов годовой мощностью *** млн. кв. м кровельных листов. Завод Onduline в Нижнем Новгороде стал первым собственным производством концерна в России и самым крупным из его проектов в мире: сейчас в состав группы входят еще девять предприятий годовой мощностью 10 млн кв. м каждое. Впрочем, на российском рынке кровельных материалов компания присутствует с 1994 года через свою российскую дочернюю компанию – ЗАО «Ондулин-Строительные материалы».

Планировалось, что уже к концу 2008 года производство на заводе в Нижнем Новгороде выйдет на мощность *** млн. листов в год. Однако кризис внес свои коррективы. Завод был пущен в середине апреля 2008 года, поэтому в первом году функционирования он не успел произвести значительного объема продукции. Поскольку предприятие не предоставляет статистическую информацию о своем выпуске, то приходится ориентироваться на косвенные признаки. В частности, судя по финансовым показателям, в 2008 г. предприятие продало около ***-*** млн. кв.м товара, а в 2009 г. – около ***-*** млн. кв.м, в 2010 г. объем выпуска, возможно, превысил *** млн кв.м.

Успешное освоение мощностей первого завода (в 2012 году предприятие очень близко пошло к уровню 100%-ной загрузки) привело группу Onduline к мысли построить еще одну производственную линию. Строительные работы были завершены к февралю 2012 года, пуск нового производства осуществлен в первом квартале 2012 года. Объем инвестиций в проект составил порядка 1 млрд руб., срок окупаемости проекта – пять лет, объем запрашиваемых льгот по налогу на прибыль и по налогу на имущество составляет 100 млн руб. В результате запуска второго завода объем производства планируется удвоить и довести до *** млн кв. м продукции в год, что, по мнению предприятия, позволит полностью обеспечить потребность растущего российского рынка.
.
Таблица 7. Производство ондулина в России, 2008-2012 гг. и прогнозы на 2013 г., млн кв.м.
	
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013 прогноз

	Выпуск ондулина в России
	2,2
	***
	***
	***
	***
	***

	Прирост, %
	–
	***%
	***%
	***%
	***%
	***%


Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 
Рисунок 18. Динамика производства ондулина в России, 2008-2012 гг. и прогнозы на 2013 г., млн кв.м.
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Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 
На сегодняшний день, по мнению специалистов, основным потребителем  приходится на другие объекты коммерческого назначения. еврошифера  покупают частные лица и коммерческие организации именно под индивидуальное строительство: частные дома, дачи и другие объекты «пригородной» инфраструктуры. Остальные ***%  еврошифера  считается индивидуальное строительство. Около ***%  еврошифера 
§ 2.3. Импорт и экспорт еврошифера

Перечень импортируемых в Россию торговых марок еврошифера неширок и довольно стабилен. Самыми крупными объемами поставок отличаются …………………….. ………………………..

Таблица 8. Статистика импорта еврошифера (по брендам) в Россию в 2007-2012 гг., кг и перевод в кв.м.

	Тип еврошифера
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012

	Onduline
	62105729
	56401731
	***
	***
	***
	***

	Nuline
	7393178
	2479059
	***
	***
	***
	***

	Bituwell
	4919785
	4100323
	***
	***
	***
	***

	BTM
	0
	3492000
	***
	***
	***
	***

	Ondura
	232859
	4885228
	***
	***
	***
	***

	Aqualine
	278758
	487032
	***
	***
	***
	***

	Guttanit
	0
	229468
	***
	***
	***
	***

	Kartonsec
	0
	1833827
	***
	***
	***
	***

	Всего, кг
	74930309
	73908668
	***
	***
	***
	***

	Всего, млн кв.м
	24,9
	24,6
	***
	***
	***
	***


Источник: ABARUS Market Research по данным ФТС РФ.
Также следует упомянуть турецкую компанию BTM (Bitumlu Tecrit Maddeleri), которая пришла на российский рынок в 2008 году, американскую торговую марку Ondura, которой становится все меньше, бельгийскую продукцию Aqualine, поставляемую хоть и в небольших количествах, но постоянно, и еврошифер Guttanit (Gutta Werke, Швейцария, Германия), поставки которого носят случайный характер. В 2008-2009 гг. импортировался еврошифер Kartonsec из Аргентины, но позднее он не был замечен.

Рисунок 19. Распределение импорта еврошифера в Россию по брендам в 2007-2012 гг., доли, %.
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Источник: ABARUS Market Research по данным ФТС РФ.
Рисунок 20. Динамика импорта еврошифера в Россию в 2007-2012 гг., млн кв.м.
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Источник: ABARUS Market Research по данным ФТС РФ.
Поскольку основным импортером является Onduline, то с вводом завода на российской территории объемы импорта еврошифера резко сократились. Частично сокращение связано с одновременным наступлением финансового кризиса, но основной причиной является все же переход главного игрока рынка с импорта на внутреннее производство. В 2011-2012 гг. объем импорта немного вырос, хотя все равно не достигает предкризисных объемов, которые составляли ***-*** млн кв.м в год. 

Экспорт еврошифера из России незначителен. Первые поставки замечены в 2009 году, но с тех пор находятся на уровне *** кв.м, максимальный объем составил *** тыс.кв.м (в 2010 году). Импортируется только материал Onduline через краснодарский филиал компании.
§ 2.4. Характеристика рынка еврошифера
Таблица 9. Расчет объема российского рынка еврошифера, 2007-2012 гг. и прогноз на 2013 г., млн кв.м.
	
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011      
	2012
	2013 прогноз

	Производство
	0
	2,2
	***
	***
	***
	***
	***

	Импорт 
	25
	24,7
	***
	***
	***
	***
	***

	Экспорт
	0,01
	0
	***
	***
	***
	***
	***

	Объем рынка
	25,0
	26,9
	***
	***
	***
	***
	***

	Доля импорта
	100%
	92%
	***
	***
	***
	***
	***


Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 
Доля импорта, которая еще совсем недавно занимала 100%, сейчас находится на уровне ***-***%, правда, эти «отечественные» ***% также принадлежат иностранному бренду. Фактически ………………………………………………………………………….
Рисунок 21. Динамика российского рынка еврошифера в 2007-2012 гг. и прогноз на 2013 г., млн кв.м.
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Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 
По некоторым оценкам, на долю еврошифера приходится **% рынка скатной кровли РФ. Однако по расчетам ABARUS Market Research эта доля пока не превышает **%.
§ 2.5. Основные игроки рынка

Безусловно, главный участник российского рынка – французский Onduline. В Россию компания пришла в 1994 году. За это время были открыты филиалы в Санкт-Петербурге, Краснодаре, Самаре, Екатеринбурге, Новосибирске, Владивостоке и других крупных городах страны.

………
………

………

Другие торговые марки еврошифера, такие как например, Gutta Werke (Швейцария) Nuline Corporation (США), Ondura (США), Aqualine (Бельгия), Bituwell (Германия), а также остальные, о которых мы вели речь выше, занимают на российском рынке не более ***%.  

§ 2.6. Ценовая ситуация на рынке

В 2011 году цена на еврошифер находилась в пределах ***-*** руб. за кв.м. Средняя цена в ноябре 2011 года составляла *** руб. за квадратный метр, в ноябре 2010 г. – *** руб. 
Летом 2013 года средняя цена на еврошифер (преимущественно Ондулин) находилась на уровне *** руб. за кв.м. Марки Aqualine (Бельгия) и Nuline (США) дороже отечественного Ондулина, а Ondura (США) по какой-то причине дешевле.

Таблица 10. Средние рыночные цены на разные торговые марки еврошифера в середине 2013 г., руб. за кв.м. 
	Торговая марка
	Средняя цена, руб. за кв.м
	Диапазон цен, руб. за кв.м

	Ондулин (Россия-Франция)
	***
	***-***

	Nuline (США)
	***
	***-***

	Ondura (США)
	***
	***-***

	Aqualine (Бельгия)
	***
	***-***


Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 

§ 2.7. Перспективы сегмента 

По данным Агентства строительной информации, потребление кровельных волнистых материалов в России до кризиса увеличивалось в последние десять лет в среднем на ***% в год (по темпам импорта, согласно анализу ABARUS Market Research, средний темп прироста составлял как раз около ***% в год). 

Очевидно, что рынок, оправившись от кризиса, будет расти и дальше. Если приросты будут соответствовать уже достигнутым величинам – по ***-***% в год, то к 2016 году объем российского рынка составит *** млн кв.м, что почти в *** раза больше производственного потенциала российского подразделения Onduline, который, напомним, сейчас составляет *** млн кв.м. Остальное будет поступать с зарубежных заводов того же игрока. Onduline не скрывает своих амбиций, намереваясь ………………………………….. ………………………………..

Рисунок 22. Прогноз роста российского рынка еврошифера до 2016 г., млн кв.м.
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Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 
Однако у данного рынка имеются определенные ограничения – в среднем ценовом сегменте он, по мере экспансивного роста, все сильнее будет сталкиваться с металлическими кровлями, которые по эксплуатационным характеристикам выглядят более надежными, а в более высоком ценовом сегменте ондулин не позиционируется как престижный, поэтому здесь больше перспектив у гибкой черепицы.   
ГЛАВА III. ГИБКАЯ ЧЕРЕПИЦА – ШИНГЛАСС 

§ 3.2. Производство
Основные отечественные производители битумной черепицы

Первым в России освоил выпуск этого материала Рязанский картонно-рубероидный завод. РКРЗ начал производить гибкую черепицу ещё в  конце 90-х гг., когда холдинг «ТехноНИКОЛЬ» ещё не имел торговой марки SHINGLAS, а завозил черепицу из Литвы. Тогда гонт РКРЗ был простым 2х лепестковым и имел несколько цветовых решений. Но все равно материал продавался довольно хорошо. Битумная черепица Рязанского КРЗ  в 2003 г. была награждена Дипломом 1 ст. программы  «100 лучших товаров России», в 2004  г. – Серебряным Знаком «Всероссийская марка (III тысячелетие) Знак качества XXI века», в 2006 г. – Платиновым Знаком  Всероссийская марка (III тысячелетие). Знак качества XXI века».

…

…

…

Поскольку спрос на гибкую черепицу в России постоянно растет, в 2010 году корпорация начала строительство нового завода по производству гибкой черепицы рядом с функционирующим заводом «Шинглас». Завод производственной мощностью *** миллионов квадратных метров продукции в год строится на территории производственной площадки «ТехноНИКОЛЬ-Рязань». Инвестиции на строительство завода составили более 1 миллиарда рублей. На новом заводе будет установлена современная высокотехнологичная производственная линия, проектирование и изготовление которой выполнено в США. Она позволит выпускать широкий ассортимент двухслойной (ламинированной) гибкой черепицы по доступной цене. С открытием второго завода холдинг «ТехноНИКОЛЬ» станет самым мощным предприятием по производству гибкой черепицы в Евразии, способным выпускать *** млн кв. м черепицы в год. Выпуск первой продукции предполагался уже в I квартале 2013 года, но пока информации об открытии завода нет.

В тоже время стало известно, что в 2012 году компания «ТехноНИКОЛЬ» вывела на рынок новую марку черепицы – TILERCAT. Это продукция эконом-класса для покрытия крыш приусадебных строений.

Но конкуренты тоже не теряют времени даром. С июля 2012 года Рязанский картонно-рубероидный завод начал выпускать на новой производственной линии черепицу под торговой маркой RoofShield. Объем капитальных вложений в новое производство составил 230 млн. рублей. Годовая мощность нового производства – *** млн. кв. метров. Прежние коллекции с выходом новой марки больше не выпускаются.

В том же 2012 году появился новый завод в Саратовской области. ЗАО «РБП» – инновационный завод по производству кровельных и гидроизоляционных материалов RUFLEX – новейшее предприятие кровельного рынка России. Производственная мощность предприятия – *** млн. кв. метров гибкой черепицы в год. Ассортимент гибкой черепицы будет широким – 6 коллекций и более 35 цветовых решений.

Черепицу также выпускают …………………………………………………………….. ……………………………………………………………………………………………………... …………………………………………………….
Динамика производства 

Таким образом, совокупные мощности российских производителей битумной черепицы на середину 2013 года (с учетом запуска второго завода «ТехноНИКОЛЬ») составляют около *** млн кв. м в год. 
До сегодняшнего момента ведущими игроками были «ТехноНИКОЛЬ» и «Тегола». Несмотря на пережитый кризис, оба производителя приближаются к полной загрузке своих мощностей. И если лидер рынка решил эту проблему запуском новой линии, то «Тегола», в отсутствие расширения, рискует быть оттесненной на вторые роли. 

Таблица 11. Выпуск гибкой черепицы заводами, расположенными на территории России, в 2005-2012 гг. и прогноз на 2013 гг., тыс. кв. м. 

	Производитель
	Регион
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013 прогноз

	ООО «Завод Шинглас» (10000+30000 тыс.)
	Рязанская область
	2 500
	6 185
	8 170
	***
	***
	***
	***
	***

	ООО «ТЕГОЛА Руфинг Продактс» (8000 тыс.)
	Московская область
	3 183
	4 426
	5 380
	***
	***
	***
	***
	***

	…….
	Рязанская область
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	***
	***

	…….
	Саратовская область
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	***
	***

	…….
	Москва, Екатеринбург, Рязань
	200
	300
	400
	***
	***
	***
	***
	***

	Итого
	5 883
	10 911
	13 950
	***
	14 564
	***
	***
	***


Источник: Расчеты ABARUS Market Research на основе данных ФСГС РФ и финансовых показателей предприятий.

До 2012 года около ***% гибкой черепицы производилось в Рязанской области, но с запуском новой линии на картонно-рубероидном заводе доля Рязанской области может вырасти до ***% к началу 2013 года. А к началу 2014 года и вовсе до ***%, если РКРЗ выйдет хотя бы на половинный уровень загрузки мощностей, а новый завод «ТехноНИКОЛЬ» вступит в строй. Таким образом, Рязанская область, несмотря на появление новых игроков в других регионах, скорее всего не только не потеряет, но и укрепит свое доминирование в отечественном производстве мягких кровельных материалов.

Всего в России в 2011 году было произведено около *** млн кв. м гибкой черепицы. В 2012 году объем производства увеличился на ***% до *** млн кв. м. Поскольку прошлый год ознаменовался расширением мощностей, 2013 год должен стать богатым на производственные рекорды. Не исключено, что объем выпуска достигнет ***-*** млн кв. м, то есть прирост значительно превысит ***%.
Рисунок 23. Динамика выпуска гибкой черепицы на территории России, в 2006-2012 г. и прогноз на 2013 г., тыс. кв. м. 
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Источник:  ABARUS Market Research, ФСГС РФ.

…
…

…
§ 3.3. Импорт и экспорт гибкой черепицы
Импорт

По данным Федеральной службы таможенной статистики, импорт товаров по коду 680790000, в который входи в том числе гибкая черепица, осуществляется в килограммах. Перевод импорта гибкой черепицы в квадратные метры осуществлялся, исходя из среднего веса 8 кг/1 кв.м. 

Импорт мягких битумных штучных материалов до кризиса увеличивался, однако темпы прироста объёмов с каждым годом уменьшаются. После 2007 года импорт уменьшается, как в 2008 году, так и в 2009 – сказался кризис. Кроме этого, сокращение импортной активности было связано с ростом производства данных материалов внутри страны. В 2010 году прирост составил ***%, что в количественном выражении представляет собой уровень 2006 года. 

Таблица 12. Статистика импорта гибкой черепицы в Россию, в 2007-2012 гг. в целом и по брендам  (кг и перевод в кв.м). 

	Черепица
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012

	Katepal
	18732889
	8459617
	***
	***
	***
	***

	IKO 
	4609391
	6516559
	***
	***
	***
	***

	Ikopal
	2832060
	3521774
	***
	***
	***
	***

	Pikipoika
	2217516
	3185229
	***
	***
	***
	***

	Certainteed
	1930518
	2519917
	***
	***
	***
	***

	Technonikol
	874555
	1037457
	***
	***
	***
	***

	Tegola
	1407070
	901700
	***
	***
	***
	***

	Акваизол 
	0
	346309
	***
	***
	***
	***

	Прочие
	185978
	1351847
	***
	***
	***
	***

	Всего, импорт, кг 
	32603999
	26488562
	***
	***
	***
	***

	Импорт в млн кв.м 
	4,08
	3,31
	***
	***
	***
	***


Источник: Расчет ABARUS Market Research на основе данных ФТС РФ.
Во втором полугодии 2011 года, после бурного роста первых месяцев, наметился спад, связанный с ухудшением макроэкономической ситуации в странах еврозоны. Поэтому в 2011 году в итоге гибкой черепицы было импортировано чуть больше, чем в 2010 году (на ***%). В 2012 году было импортировано на ***% больше.
Рисунок 24. Динамика импорта гибкой черепицы в Россию, 2007-2012 гг., млн. кв. м. 
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Источник:  ABARUS Market Research, ФТС РФ.

Стабильным импортером мягких кровельных материалов для России годы  является Финляндия. Из Финляндии в Россию поступают такие марки, как Katepal, Pikipoika
 (практически полностью), Icopal (частично). Черепица Icopal, будучи продукцией международного концерна, также производится в Польше, Франции (французской группой компаний Siplast S.A.), Швеции, Нидерландах. Гибкая черепица IKO также поступает из разных стран: Франции, Литвы, Бельгии, Нидерландов, Германии и, собственно, из Северной Америки, откуда и происходит эта марка. Еще из США и Канады импортируется шингласс компании Certainteed. Из Италии традиционно в Россию поступает черепица Tegola. C 2008 года в списке появилась Украина, которая в течение трех лет поставляла на российский рынок черепицу под маркой «Акваизол». В 2011-2012 гг. поставок «Акваизола» не было зафиксировано.

…
…

…
Рисунок 25. Структура импорта гибкой черепицы в Россию по брендам, 2007-2012 гг., доли, %. 
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Источник:  ABARUS Market Research, ФТС РФ.
…
…

…

Экспорт

Гибкая черепица экспортируется из России в достаточно больших объемах (исходя из сравнения с импортом). В среднем ежегодные поставки за рубеж составляют около *** млн кв.м. Основных экспортеров двое – «ТехноНИКОЛЬ» и «Тегола Руфинг Продактс».

Таблица 13. Статистика экспорта гибкой черепицы из России, 2007-2012 гг. (кг и перевод в кв.м).

	Черепица
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012

	ТехноНИКОЛЬ
	14523332
	16673732
	***
	***
	***
	***

	Tegola
	4363021
	4847368
	***
	***
	***
	***

	Прочие
	89905
	43198
	***
	***
	***
	***

	Всего, экспорт, кг 
	18886353
	21521100
	***
	***
	***
	***

	Экспорт, млн кв.м
	2,36
	2,69
	***
	***
	***
	***


Источник:  ABARUS Market Research, ФТС РФ.

Объём экспорта мягких кровельных материалов из России в страны ближнего зарубежья до кризиса постоянно увеличивался. В 2007 году из РФ было вывезено *** млн. кв. м. мягкой черепицы, в 2008 г. – порядка *** млн. Кризисного снижения практически не было, в 2010 году прирост составил около ***%. Правда, в 2011 году …………………….. ……………………………………………………….

Рисунок 26. Динамика экспорта гибкой черепицы из России, 2007-2012 гг., млн кв.м. 
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Источник:  ABARUS Market Research, ФТС РФ.

Основным рынком сбыта российской гибкой черепицы является Украина – от ***% до ***% всего экспорта. Доля Казахстана составляет ***%.
§ 3.4. Объём рынка 
Очевидно, что объём рынка мягкой черепицы до кризиса активно увеличивался. Темпы прироста были очень значительными – ***-***% в год. Объем рынка в количественном выражении до кризиса приблизился к уровню *** млн кв.м, затем последовало небольшое снижение, но рынок быстро восстановился, и сейчас составляет *** млн кв.м. 

Доля импорта на рынке гибкой черепицы держится на уровне ***%. В 2008-2009 гг. создавалось впечатление, что доля импортной продукции сокращается, однако ……… ……………………………………………………………………………………………………... ………………………………………...

Таблица 14. Расчет объема российского рынка гибкой черепицы в 2007-2012 гг. и прогноз на 2013 г., млн кв.м

	 
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011 
	2012
	2013 прогноз

	Производство
	10,9
	14,0
	***
	***
	***
	***
	***

	Импорт
	4,1
	3,3
	***
	***
	***
	***
	***

	Экспорт
	2,4
	2,7
	***
	***
	***
	***
	***

	Рынок
	12,6
	14,6
	***
	***
	***
	***
	***

	Доля импорта, %
	32%
	23%
	***
	***
	***
	***
	***


Источник:  Расчеты ABARUS Market Research.
Рисунок 27. Динамика объема российского рынка гибкой черепицы  в 2005-2012 гг. и прогноз на 2013 г., млн  кв.м
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Источник:  Расчеты ABARUS Market Research.

§ 3.5. Основные игроки рынка

Расчет рыночных долей игроков рынка привел к следующим результатам – до 2012 года ***% рынка примерно пополам делили компании «ТехноНИКОЛЬ» и «Тегола» (с учетом их производства, импорта и экспорта). Несмотря на то, что объем выпуска у холдинга «ТехноНИКОЛЬ» выше, на рынке в некоторые годы он уступает «Теголе», так как больше экспортирует. Но в 2012 году на российский рынок вышли два новых игрока – RoofShield и ЗАО «РБП» Руфлекс, – что не могло не сказаться на изменении брендовой структуры.
Среди зарубежных мягких кровельных материалов наиболее заметна на рынке продукция Katepal (около ***%, за исключением некоторых периодов), а на черепицу следующих марок – IKO, Icopal, Pikipoika, Certainteed (в России часто просто Roof Shinglass) и остальных приходится от *** до ***%. 

Рисунок 28. Рыночные доли ведущих игроков гибкой черепицы на российском рынке в 2007-2012 г., %.
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Источник: Расчеты ABARUS Market Research. 
…

…

…

…

…

… 
§ 3.6. Ценовая ситуация на рынке

Цены на гибкую черепицу имеют очень большой разброс даже у одного производителя. На цену влияет все: структура основы (стеклохолст, двойной стеклохолст), тип вяжущего (окисленный, модифицированный битум или обогащенный полимерами), материал покрытия (гранулят, пробка, медь). Также большое значение при прочих равных имеет бренд и страна происхождения. 

…

…

…

…

…

… 

Таблица 15. Средние цены на гибкую черепицу отечественного производства в середине 2013 г., руб. за кв.м.
	Предприятие 
	Производство 2012, тыс. кв. м
	Средняя цена за кв. м, руб.
	Производство в денежном выражении, млн руб.

	ООО «Завод Шинглас»
	***
	***
	***

	ООО «ТЕГОЛА Руфинг Продактс» 
	***
	***
	***

	РКРЗ-RoofShield 
	***
	***
	***

	ЗАО «РБП» Руфлекс 
	***
	***
	***

	ЗАО «Люберит»
	***
	***
	***

	ООО «Медная кровля»
	***
	***
	***

	Россия, всего
	***
	–-
	***


Источник: Расчеты ABARUS Market Research.
«Бизнес-сегмент» представлен исключительно импортной гибкой черепицей, в частности, такими марками, как CERTAINTEED и GAF (обе из США), IKO (Канада-Бельгия) и ICOPAL SIPLAST (Франция), а также Tegola, произведенная в Италии. Стоимость черепицы такого уровня варьирует от *** до ***0 руб. за кв. м и выше. При этом ценовой разброс довольно существенный, нижняя планка цены на самые простые варианты может опускаться до *** руб., а самая высокая поднимается до ***-*** руб.
Самая дорогая черепица на российском рынке, которую можно отнести к «Премиум-сегменту» – это плитка с покрытием из цветных металлов (медь, цинк-титан). В этом сегменте стоит выделить ……………, …………….. и медную черепицу российского производства под маркой «Евразия». ООО «Медная кровля» – единственный отечественный производитель, выпускающий черепицу высокого ценового сегмента. Причем стоимость медной черепицы «Евразия» в ***-*** раза ниже аналогичной продукции из Франции и Италии.

§ 3.7. Перспективы сегмента 

Рынок гибкой черепицы очень перспективный, с низкой степенью насыщения и высокими докризисными показателями прироста. В Европе спрос на гибкую черепицу превышает *** млн. кв. м. В России к 2016 году объем этого сегмента может увеличиться почти до *** млн кв.м.
Как и во многих других сегментах строительного рынка, в сфере гибких кровель происходят закономерные изменения и колебания, связанные с условиями поставок, ценовыми факторами, ассортиментом предлагаемой продукции. Одной из основных и очень важных тенденций в настоящее время является внедрение производственных комплексов в России, и, как следствие, расширение объемов производства, что, безусловно, окажет исключительно положительное влияние на развитие данного сегмента. 

Рисунок 29. Прогнозы роста объема российского рынка гибкой черепицы  до 2016 г., млн  кв.м
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Источник:  Расчеты ABARUS Market Research.

Большую часть рынка уже сейчас занимает черепица, произведенная внутри страны. Процесс выхода из кризиса будет сопровождаться улучшением платежеспособности покупателей на строительном рынке. При этом нужно отметить, что на сегодняшний день у большинства потребителей из среднего и высокого ценового сегмента, к которому относится, мягкая черепица, продукция иностранного производства (или хотя бы носящего иностранный бренд) по-прежнему вызывает большее доверие. Поэтому в ближайшей перспективе соотношение внутреннего производства к экспорту сохранится на уровне ***:***, так как совокупные мощности российских заводов составляют уже *** млн кв.м, а емкость импорта может выражаться в ***-*** млн кв.м.
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� Коммерсантъ(Н.Новгород), №121 (4659), 06.07.2011. 


� Продукция финского концерна Lemminkainen. 
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